GPM Deutsche Gesellschaft
fur Projektmanagement e. V.

CHECKLISTE: ZIELFORMULIERUNG FUR EINE VERHANDLUNG

Was ist mein Hauptziel bei der BESPreChUNG?.......ooii ittt ettt e nnn e s
Welche Punkte kdnnen/mussen zur SPrache KOMMEN?.........uiiii i s
Welche Entscheidungen kdnnen/mussen getroffen Werden?...........c. v
Was mMUSS iCh €ITeICNEN (MUSS-ZIEI)?.....cco i sr s e e e e e e e e e e e e e e e e e e e te et aeeeeeesteteaesenresan s aeeas
Was mochte ich erreichen (WUNSCN-ZI€I)?........cooo i e e e e e e e e s
WaAS MUSS ICH VEIMEILENT. ...ttt ettt e e e e e e e e e s abb e b b e e bbbt b e e s e eeaeeeee e aaans
Was MOCHEE ICH VEIMIEBIABN?.......ceiiiei ettt e e e e e e e e ettt e e et e ae e e e s s s e e asbeeeeeeeee eaeneaeaeeesesaannsnnnees
Was muss mein Gesprachspartner €rreICHENT.........ovuii i
Was mdchte mein Gesprachspartner erreiChEN?.........coo i e
Was muss mein GesprachsSpartNer VEIMEIAEN?. .. ... . it s e e e e e e e e s e e e aaeeaeeaeeesernrrenranananns
Was mochte mein Gesprachspartner VEIMEIAEN?.........uuuuuuieiiiiiiiie s e et e e e e e e e e e e e ae e e e et eeeeeeeeeaareeeaesraraa s seereeannes

Wo liegen unsere moglichen ZielKONfIIKIE?..........uvuuieiiiic e e e e e eeeaaaes

Alle vorhersehbaren Mdglichkeiten sind durch die Formulierung der Muss- und Wunsch-Ziele fur ein
Gespréach durchdacht. Die Ziele sind festgelegt. Wenn die Ziele hingegen nur konfus in unserer Vorstellung
existieren, dann kann es zu Verwirrung kommen.

Tipp: Spielen Sie diese Vorbereitung nicht nur fur sich selbst, sondern auch fur Ihren
Verhandlungspartner durch!
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